


O mundo empresarial exige dedicação permanente, 

sobretudo no segmento de automóveis, em que a 

acelerada dinâmica do mercado está intimamente 

ligada ao processo decisório. Com novas situações 

batendo à porta a todo instante, as correções de 

rumo precisam ser imediatas, assim como os 

ajustes nas políticas de comercialização. 



Por mais ampla que seja a experiência em encarar os problemas e 

solucioná-los a tempo, a sensação que fica é que o tempo é nosso 

maior vilão. E o planejamento e a organização, por vezes, vão 

escapando na lista de prioridades.

Pensando nisso, o Núcleo de Inteligência em Negócios foi criado com 

a missão de desenvolver ferramentas que auxiliem o Titular, 

sucessores e componentes da alta gestão a maximizar todos os 

resultados do Concessionário e de outras empresas do grupo, seja no 

campo financeiro, administrativo, comercial, gestão de estoque, seja 

também em recursos humanos e liderança.



Dividido em cinco projetos – Dealer Qualification, Sucessores, Sinal 

Vermelho, Avançar e Excelência Empresarial – que podem ser 

implementados dentro de um planejamento de comum acordo, o 

Núcleo  de Inteligência em Negócios vai despertar o dirigente a 

enxergar novas oportunidades de aprimoramento e crescimento.



Clique em cada um dos projetos nos botões 
abaixo e descubra a fórmula do sucesso.

http://www.assobrav.com.br/imagens/programa/temp/NIN_dealer Qualification.pdf
http://www.assobrav.com.br/imagens/programa/temp/NIN_Sinal Vermelho.pdf
http://www.assobrav.com.br/imagens/programa/temp/NIN_Avan�ar.pdf
http://www.assobrav.com.br/imagens/programa/temp/NIN_Sucessores.pdf
http://www.assobrav.com.br/imagens/programa/temp/NIN_Excel�ncia.pdf
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