ASSOBRAYV e F&l School

Processos, Técnicas e Ferramentas para obter aumento de rentabilidade imediatamente.

Com este Programa a sua equipe de vendas estara capacitada a:

e Realizar as etapas da venda de forma consistente e profissional

e Conhecer e dominar todos os produtos que podem ser agregados a venda do veiculo

e Convencer os clientes de que ha um diferencial positivo em adquirir os produtos agregados
na sua concessionaria

e Oferecer os produtos agregados em conformidade com o perfil de cada cliente

e Adequar os pacotes de agregados a capacidade de pagamento de cada cliente

e QOperar a venda através de um raciocinio financeiro

O Programa ASSOBRAV F&I SCHOOL, destinado as equipes de vendas (gerentes e vendedores),
introduzindo a cultura da venda de veiculos com servicos e produtos agregados, assegura aumento
imediato no caixa e na lucratividade do negdcio Volkswagen.

Desenvolver maiores habilidades para atuar com F& |
Dimensionar acdes para otimizar os resultados dentro da concessionaria
Obter retorno imediato com a aplica¢do das técnicas apresentadas

Abordagem e estudo de casos praticos
Exercicios e dinAmica em grupo
Simulacéo das etapas de aplicacao



GERENTES

Prepara o Gerente para a aplicagdo efetiva de gestéo e das habilidades gerenciais na venda de
veiculos com produtos agregados.

VENDEDORES

Propicia a capacitacdo do vendedor para atuar com processos que aumentam a percepgao do
cliente para a qualidade da venda e para a valorizacdo da operacdo, com a venda de produtos
agregados.

Gerentes Vendedores
3 dias de treinamento 5 dias de treinamento
Carga Horéria: 24 Horas Carga Horaéria: 40 horas



“Assobrav F&I School” agora
permanente

Ganhe até R$ 1.500 em F&I a cada
carro vendido

Veja as condi¢Ges para treinar ou
reciclar a sua equipe

Ganhe mais dinheiro infOrme

e atenda melhor o cliente

Em razdo do sucesso do programa, a
Assobrav relancou o “Assobrav F&l School”,
agora, de maneira permanente. Isto €, tanto as
concessionarias que ja treinaram suas equipes
de vendas quanto as que ainda ndo o fizeram
poderdo se beneficiar do Programa quando
quiserem. “A Assobrav F&l School” passa a ser
um item de série para todos os associados”,
disse Elias Monteiro, presidente da Assobrav ao
renovar o contrato com a F&I Brasil, consultoria
especializada no segmento. Ele recordou ainda
gue a média de ganhos em F&l entre as
concessionarias que ja realizaram o programa
subiu mais de 35%.

A experiéncia mostra que as concessionarias
gue administram o departamento de F&l
profissionalmente tém uma lucratividade
sensivelmente maior: esse departamento pode
representar 50% do lucro liquido das empresas.

Muitas concessionarias VW dos mais
variados portes, tém investido na modernizagao
e profissionalizacdo do F&l, tratando-o como
unidade de negébcios, designando um
profissional para o gerenciamento do
departamento, adotando sistemas de gestédo e
controles, politicas de remuneracdao bem
articuladas para estimular a venda dos produtos
e, sobretudo, tém mantido a equipe treinada e
motivada para produzir os melhores resultados.

Segundo Daniel Brand&o, socio-diretor da F&I Brasil, um dos responsaveis pela operacionalizagéo do
programa da Assobrav F&I School, uma forma eficaz de medir e comparar resultados do F&I, € somando
todos os ganhos de F&I e dividindo pela totalidade dos carros vendidos, novos e usados. Este ganho deve
ser igual ou maior que R$ 1.500. Faca os seus célculos e converse com as concessionarias da sua regiao
que jafizeram o programa.

Veja, a sequir, as condi¢des para treinar ou reciclar os conhecimentos de seus gerentes e equipes de
vendas no “Assobrav F&| School:
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£33

Aproveite para manter e aumentar a
performance de F&| por vendedor.

Realize na sua empresa a
RECICLAGEM DE 1 DIA PARA SUA EQUIPE:

= Aprender novos argumentos para a conversao
do cliente & vista para o financiamento;

= Agregar mais produtos de F&l na venda do
veiculo (Seguro, Acessdrios, Despachante)

Valor do Investimento (por pessoa)*:

Participantes

Reciclagem

fntre 1e 6
Entre 7 e 15
Entre 16 a 30
Acima de 31

Turmas de 15 a 20 participanias

Se vocé tem
vendedores nao treinados,
veja as condicoes na
coluna ao lado

* Faixas de quantidades no momento de adesdo

Aumente seus
resultados com a
ASSOBRAV F&Il SCHOOL

Projete um aumento de 20% a 30% no
seu ganho de F&l, e veja como este
programa pode aumentar seus resutlados!

Formato do Programa:
= 3 dias de treinamento para gerentes;
» 5 dias de treinamento para vendedores.

Resultados:

= Mais venda de financiamentos;

= Mais retorno de financiamento;

= Maior penetracgao dos produtos de F&l.

Valor do Investimento (por pessoa)*:

Participantes Vendedores Gerentes

Cntre 1e & R ¢

Entre ¥ e 15

¥ Cntre 16 a 30

Acima de 31 Ry : 0 Ly WO
Turmas de Vendedores de 15 a 20 parficipantes
Turmas de Gerentes de 9 a 1.2 pariicipantes
Mestes valores estdo inclusas despesas de
transporte e acomodagdo do instrutor, As despesas
com-sala e coffee sao por conta da concessionaria
contratants.,

Faca as contas, CARO E NAO TREINAR!!!

CLIQUE AQUI PARA SOLICITAR UMA PROPOSTA DA F&l BRASIL

daniel@fandibrasil.com.br - Tel (11) 3865-3128 - Cel (11) 9204-0528



Faca a inscricdo de sua equipe, nos enderecos abaixo, e os resultados mudarao
imediatamente:

fei@assobrav.com.br — fone (11) 5078.5419
daniel@fandibrasil.com.br — fone (11) 3865.3128 - celular: (11) 9204.05828
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